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Monaco et UEurope, ou en
sont les negociations?

Dans un contexte de rapprochement avec |’'Union Européenne, représentant du gouvernement
et porte-parole des entreprises monégasques ont débattu, hier, lors du salon Monaco Business

rope pour signer un accord-

cadre d’association, Monaco
sera, a terme, mieux intégrer au sein
du marché intérieur européen. Dans
ce contexte de relations diplomati-
ques, Gilles Tonelli, conseiller de
gouvernement-ministre des Rela-
tions Extérieures et de la Coopéra-
tion, au premier plan des négocia-
tions, a participé hier 4 une table
ronde dans le cadre du salon Mo-
naco Business.
Voila ce qu'il faut en retenir.

E n pleine négociation avec I'Eu-

M Les objectifs des négociations
Le premier, du coté de I'UE, est clair:
établir un cadre institutionnel gé-
néral avec Monaco. Les dewux parties
s'étant contentés, par le passé, de si-
gner des accords sectoriels (lire ci-
dessous. «On aurail pu continuer
ainsi mais ['Union Européenne re-
fuse délibérément cetfe hypothése»,
avance Gilles Tonelli. Pour Monaco,
cela signifierait surtout I'ouverture
du marché européen pour toutes
les entreprises et activités économi-
ques locales. Certaines d'entre elles
rencontrent, aujourd’hui encore,
des embiiches juridiques entravant
les exportations vers les Ftats mem-
bres (lire plus loin). « L'autre objec-
tif est de s 'associer aux politiques pur
bliques qui peuvent nous intéresser:
léducation, l'environnement, la re-
cherche...», compléte-t-il.

H Oii en eston?

Amorcées en mars 2015, les négo-
ciations avancent pas a pas et se
font en lien étroit avec la France -
avec laquelle Monaco a signé 130 ac-
cords bilatéraux - et deux petits
Etats tiers que sont Andorre et Saint-
Marin. Relations diplomatiques obli-
gent, rien ne filtre. Gilles Tonelli ré-
vele toutefois la chronologie de ces
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Autour de 'animateur Jean-Philippe Ackermann, Gilles Tonelli, conseiller de gouvernement-
ministre des Relations Extérieures et de la Coopération, et Philippe Ortelli, patron de la FEDEM,

ont débattu sur Monaco et 'Europe.

négociations. Et la forme. «On a
commencé par développer le titre
institutionnel: comment cet accord
sera congu, comment il fonctionnera,
comment seront jugés les différends.
Fuis, depuis 2016, on s'est attaqué
aux quatre libertés: de marchandr-
ses, de personnes, de services ef de
capitaux. Au fur et & mesure, dans
chaque domaine, nous examinons
les directives el réglements euro-
péens. Nous disons ce qui est accep-
table et ce qui ne nous le parait pas. »
Sous entenduy, le particularisme
local et les spécificités monégas-
ques sur lesquelles le gouverne-
ment ne veut pas céder du terrain.
Le gros des négociations, en bref.

H Ne pas renoncer

aux spécificités locales

Des lignes rouges. «La-dessus, nous
n'y reviendrons pas. Cest le point
fondamental des négociations: arrt-
ver a concilier la sifuation monégas-
que avec les quatre libertés citées au-
paravant. Je parle la de la discrimi-
nation, il faut bien appeler les choses
par leur nom, faite au profit des Mo-
négasques. Il faut trouver des solu-
tions innovantes, martéle Gilles To-
nelli, faisant allusion a la priorité
nationale. fl faut que les Monégas-
ques confintent de vivre, travailler, se
loger chez eurx, dans les mémes con-
ditions qu'actuellement. Et il faut
maintenir le régime d'autorisation
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pour les élrangers souhaitant s instal-
ler @ Monaco, y occuper un emploi
Privé ou y exercer une activité écono-
mique. C'est la force de notre sys-
teme, aujourd hui »

HE Les problématiques rencontrées
par les entreprises

Pour I'heure, faute d'accords scellés,
certains secteurs d'activités ne peu-
vent exporter leurs produits dans
les Etats membres de I'UE. Ou ren-
contrent des difficultés au quoti-
dien.

Philippe Ortelli, le patron de la Fédé-
ration des entreprises monégas-
ques, s'est fait le porte-parole des en-
trepreneurs lors de cette table

ronde. «Notre principale zone écono-
migue, c'est la France et ['Europe.
C'est rés important qu'il v aif un ac-
cord d'association économique pour
faciliter l'accés des entreprises moné-
gasques au marché intérieur euro-
péen. Nous constatons un certain
nombre de problématiques dans
lagroalimentaire, l'industrie pharma-
ceutique, le transport, les cosméti-
ques, le commerce interational pour
la vente sur Internet, détaille-t-l, sou-
cieux de préserver un modéle éco-
nomique social-libéral. Les régle-
mentations ne sont pas a la hauteur
des enjewx pour un certain nombre
d activités industrielles. Laccord avec
l'Europe deura surtout apporter une
sécurité juridigue. Le diable est par-
fois dans les détails juridiques. Les en-
treprises ont besoin de savoir ot elles
vont dans la durée, de ne pas étre
dans l'inconnu, dans l'aléa. Certains
accords avec ' Europe, pour le trans-
port par exemple, risquent d'éfre plus
problématiques que ceux gue nous
avons acfuellement avec la France. »

H La deadline seratelle respectée?
Si le gouvernement ne s'est jamais
montré pressé de négocier dans les
temps, I'Union Européenne avait,
quant a elle, fixé une deadline. Pour
l'automne 2019. C'est-a-dire avant la
fin du mandat du président de la
Commission européenne, Jean-
Claude Juncker. «Cette ambition a été
peu ou prou abandonnée. Si on ar-
rive a définir les contours de ce que
peut étre un accord, il faudra deux ans
pour metire en ceuvre précisément les
lermes de cet accord. Le diable se
cache en effet dans les délails. C'est
un travail de fond qui prend du temps
el demande beaucoup de minutie»,
conclut Gilles Tonelli.
THIBAUT PARAT
tparat@nicematin.fr

Les relations entre Monaco et 'UE

« Notre métier est d'attirer
depuis un siécle et demi
les meilleurs Européens
sur le territoire pour les
faire travailler sur ce pays
ol ne poussent que des
oliviers et des citrons. Mo-
naco, c'est Menton sans les
citrons. La vision de nos
princes depuis 1850 a fait
ce développement écono-
mique formidable alors
que nous n’avons ni agri-
culture, ni mine d’or, ni pé-
trole... Uniguement le
cerveau de vous tous qui
travaillez ici, qui dévelop-
pez 'économie d’une ma-
niére incroyable. Ce
modéle social-libéral mar-

che bien.

Le préfet Proust disait a
'époque “Monaco est con-
damné a la croissance ",
Cette condamnation passe
par des accords avec
'Union Européenne pour
permettre a nos entrepri-

ses de continuer a se déve-
lopper. Monaco est un
pays trés darwinien quel-
que part. Il n'y a que les
meilleurs qui restent ici. Le
colt de 'immobilier, la
pression concurrentielle...
Seuls les meilleurs survi-
vent. Il ne faut pas avoir
peur de 'Europe. Nos en-
treprises sont compéten-
tes. Elles exportent, elles
créent, elles inventent, el-
les développent. Nous
sommes capables de ven-
dre en Europe.”

Philippe Ortelli, parlant
avec la casquette de
vice-président du MEB.

) 1968

Intégration de la Principauté au territoire
douanier de 'Union Européenne.

> 1993

Application du régime de TVA intracommu-
nautaire. La taxe sur la valeur ajoutée est per-
cue sur les mémes bases et aux mémes taux
gu'en France.

1999

Premier ambassadeur de Monaco a Bruxelles.

) 2001

Signature d’'une convention gui rattache
Monaco au systéme monétaire européen.

) 2003

Accords sur lapplication de certains actes

communautaires au territoire de Monaco
dans les domaines des médicaments a usage
humain et vétérinaire, des produits cosméti-
ques et des dispositifs médicaux.

» 2004
Accord sur la fiscalité de I'épargne sous
forme de paiement d'intéréts.

) 2011
Accord sur la coopération opérationnelle et
stratégique avec I'Office européen de police.

} 18 mars 2015

Engagement officiel de Monaco dans des né-
gociations pour une participation la plus
large possible au marché intérieur de 'Union
Européenne, tout en respectant les spécifici-
tés — et intéréts vitaux — monégasques.
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